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Marketing
Frage 24 von . 40 L
Marktfuhrerschaft falsch’?

Marktfiihrer profitieren von ihrer
Marktmacht, indem sie unter anderem
bessere Konditionen mit ihren
Lieferanten verhandeln konnen.

Quantitativ wird Makrtfiihrerschaft in
der Regel durch den Marktanteil
ausgedriickt.

Unternehmen sind tendenziell
profitabler, wenn ihr Marktanteil
wachst.

Marktfiihrer leiden unter dem
sogenannten
Fixkostendegressionseffekt.

Marktfiihrer werden durch den
Lerneffekt effizienter und kdnnen so

ithra Ctiinl L Anctan canlan
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Marketing
Frage 9 von 40:

Welche der folgenden Eigenschaften trifft
auf eine Dienstleistung zu?

Ist ein 6konomisches Gut.

Die Lagerbarkeit.

Erlaubt die Differenzierung von
Produkten.

Ist juristisch nicht einklagbar.

Hat meist eine direkte
Kundenbeziehung.
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Marketing
Frage 34 von 40:

Was bedeutet der Begriff
Produktdifferenzierung?

Eine neue Produktlinie wird um eine
hochwertigere erganzt.

Die Differenzierung bedeutet, dass
zwischen Absatzmarkten und
Konsummarkten unterschieden wird
um ein Produkt zu positionieren.

Eine bereits vorhandene Produktlinie
wird um eine Weitere erganzt.

Die Differenzierung von bestehenden
und neuen Produkten.

Die Unterteilung in homogene und
heterogene Gilter.

zurlick | Fragenliste | vor E




[image: image4.jpg][a] Screenshot wird gespeichert...

Marketing
Frage 35 von 40:

Die Reifephase im Produktlebenszyklus...

wird als Ubergang in der Kurve durch
einen Nullpunkt markiert.

sagt aus, dass die Dienstleistung
oder das Produkt mehr Werbung
bendatigt.

kennzeichnet die wachsenden
Garantieanspriiche der Kunden.

beschreibt den Abschnitt rasch
zunehmender Marktakzeptanz.

ist der Abschnitt geringer werdender
Zuwachsraten des Gewinns.
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Marketing
Frage 30 von 40:

Welche Formen von Marktabdeckung sind
moglich?

Konjunkurelle Marktabdeckung

Marktspezialisierung

Produktspezialisierung

Produkt-/ Markt-Konzentration

Vollstéandige Produkt-/Markt
Abdeckung
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Marketing
Frage 13 von 40:

Der Begriff Marketing bezeichnet...

einen anderen Begriff fiir Sales
Promotion.

ist ein Blindel marktgerichteter
Unternehmensaktivitaten.

nur den Unternehmensbereich,
dessen Aufgabe es ist Produkte und
Dienstleitungen zu vermarkten.

die b2b Kommunikation.

die optimale Gestaltung von
Kundenbeziehungen.
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Marketing
Frage 19 von 40:

Nach welchen Kriterien bewertet Google
die Position der Website bei der Suche
nach einem bestimmten Begriff?

Nach allen diesen Merkmalen 1-3

Wenn durch dritte Webseiten auf die
eigentliche Webseite zugegriffen wird.

Das eine Webseite viele
Empfehlungen bekommt.

Wenn Kunden fiir eine
Adwordskampagne zahlen.

Es wird bewertet wieviele Vorlinks die
eigentliche Seite bekommit.
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Marketing
Frage 20 von 40:

Welche Funktionen kann ein Absatzweg
im Rahmen der akquisitorischen
Distribution erfiillen?

Eine Lagerhaltungsfunktion.

Das Formen und Anpassen des
Angebotes an die Bediirfnisse des
Kaufers.

Keine der unter 1-4 genannten
Funktionen.

Die Suche nach - und Kommunikation
mit - potenziellen Lieferanten.

Eine Absatzforderfunktion.
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Marketing

Frage 36 von 40:

Welche Stakeholder-Gruppen kennen Sie?

Lieferanten des Unternehmens.

Mitarbeiter des Unternehmens.

Kunden des Unternehmens.

der Staat.

Anwohner am Standort.
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Marketing
Frage 25 von 40:

Welche "P" gehdren zum klassischen
Marketingmix?

Product, Price, Place, Promotion

Place, Promotion, Panic, Product

Price, Place, Points, Promotion

Products, Price, Place, Play

Product, Price, Place, Pest
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Marketing
Frage 12 von 40:

Der Begriff "Produkt-Lebenszyklus”
bezeichnet...

keine der vorstehenden Antworten ist
richtig.

die Familienstruktur der Kaufer, d.h.:
unverheiratet, verheiratet ohne Kinder,
verheiratet mit kleinen Kindern,
verheiratet mit alteren Kindern, im
Ruhestand, verwitwet.

die Feststellung, ob das Produkt in
diesem Jahr einen guten Markt finden
wird oder nicht.

den Beginn der Vermarktung eines
Produktes.

das durchschnittliche Alter der
Konsumenten, die dieses Produkt

r_
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Frage 4 von 40:

Was bedeutet Marktsegmentierung?

Improvement

Verhalten

Aufteilung eines Gesamtmarktes in
heterogene und homogene Gruppen.

Segmente die den Markt
beeinflussen.

Involvement
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